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- Softland ERP

Area Comercial

El Area Comercial de Softland ERP esta orientada a satisfacer las necesidades de empresas en sus areas de venta y promocion. Con una
altisima flexibilidad, la empresa puede administrar sus reglas de negocio, realizar un proceso de venta por multiples canales y monitorear
las estadisticas de venta de forma detalla segun las variables involucradas.

Se compone de los médulos de Facturacion, Facturacion Electrénica, Punto de Venta, Facturacion en Ruta, Prondstico de Ventas,
Facturacion de Contratos, Estadistica de Ventas y Softland CRM.

PRCERRAES

Facturacion

O

Fa

Fe

Pos

Facturacion Punto de Facturacion Prondstico Facturacion Estadistica Softland CRM
Electronica Venta en Ruta de Ventas de Contratos de ventas
Facturacion

Efectiva solucion que permite comercializar productos de multiples formas

Lleva un preciso control de todos los movimientos relativos a las ventas, obteniendo las estadisticas necesarias para la
toma oportuna de decisiones. Entre las principales caracteristicas del médulo destacan: la facilidad de realizar listas y
modelos de precios, en moneda local y en ddlares; la gestion de descuentos, promociones y bonificaciones, asi como
realizar reservaciones, validacion del crédito y validacion de margenes de ganancia desde el pedido. Este modulo le
permite tener distintas opciones como: pagos a plazo, registro de garantias y fiadores, remisiones y despachos y la emision
de factura electrénica en los paises donde se requiera.

Facturacioén Electrénica
Cumplimiento efectivo de la normativa en el mismo producto

Softland ERP permite la emision de la factura electrénica segun la legislacion y normas tributarias de cada pais, sin necesidad
de recurrir a productos de terceros ni incurrir en costos adicionales. En los paises donde existen otros requerimientos,
como por ejemplo las impresoras fiscales, Softland ERP también los soporta como parte de la solucion.

Punto de Venta
Agil solucion para la gestion de ventas al publico

Permite efectuar las ventas en cada uno de los puntos de venta, con todas las funciones necesarias para una rapida
atencion a los clientes, trabajando en linea con la central o fuera de linea. El médulo de Punto de Venta le facilita la
integracion con dispositivos como lectores de cédigos de barras y pantallas tactiles, la administracion de apartados,
pagos en distintas monedas y modalidades y la posibilidad de realizar ventas a crédito. Es una excelente herramienta para
optimizar una rapida gestion de facturacion y cobro.
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Facturacion en Ruta
Registro de las ventas en el lugar donde ocurren

Apoya a los colaboradores que visitan clientes para registrar su gestion de forma directa, con informacion relevante y de
una manera agil. El médulo le da la posibilidad de manejar venta en ruta o preventa, llevar un registro de visitas, pedidos,
facturas, cobros, depdsitos, tomas fisicas, entre otros, de manera remota. También sincroniza desde cualquier ubicacion y
con distintas posibilidades (Internet, red inalambrica, llamada telefonica, conexion directa). Es un excelente complemento
en la gestion de cobro.

Pronéstico de Ventas
Prondsticos con mdltiples variables y combinaciones

Permite generar multiples prondsticos a partir de estadisticas de ventas e inventario. El mddulo le asiste en la realizacion de
prondsticos multiples agrupados por distintas variables, tales como: por articulo, clasificacion, zona, entre otros. Por otro
lado, le ayuda a planificar las variables de agrupacion, base a utilizar y periodo de tiempo configurable. Es una herramienta
ideal para obtener una base estadistica a la hora de elegir el escenario con la menor desviacion estandar.

Facturacion de Contratos
Automatizacion de la facturacion recurrente

Permite registrar distintos contratos y automatizar su facturacion. El modulo le ayuda a llevar un registro de los contratos
con diferentes periodicidades y la generacion automatica de estos, segun sus fechas de facturacion, y recélculo de las
fechas de facturacion una vez realizado el proceso. También le facilita la facturacion en lote de contratos.

Estadisticas de Venta
Reportes personalizados con el detalle que se desee

Permite configurar y generar distintos reportes a partir de la informacion de ventas. Entre las principales caracteristicas
del moédulo destacan: los reportes configurables de forma amigable y sencilla (por vendedor, familia, cliente y articulo) y
la disponibilidad del detalle de la informacién de ventas con toda la historia registrada en el sistema y seguridad en cada
reporte.

CRM

Control de todas las interacciones y compromisos con sus clientes

Permite un seguimiento integral de sus clientes, registrando todas las actividades y dando seguimiento a los compromisos
adquiridos. Entre las principales caracteristicas del modulo estan: el control de los procesos de venta e interacciones
por cliente, los compromisos y flujos de actividades configurables, asi como la generacion de encuestas y campanas de
mercadeo configurables.
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LIDER EN SOLUCIONES EMPRESARIALES
EN LATINOAMERICA

ACERCA DE GRUPO SOFTLAND

Grupo Softland posee filiales en diez paises: Argentina, Colombia,
Chile, Costa Rica, El Salvador, Guatemala, México, Panama, Perl y
Republica Dominicana. Cuenta con representantes en: Bolivia, Ecuador,
Nicaragua y Venezuela. Con 35.000 clientes activos en Latinoamérica,
y mas de 500 profesionales especializados. Su filosofia, “Pensar
en global y actuar en local”, le ha permitido desarrollar estrategias
mundiales de acuerdo a las caracteristicas propias de cada pais.

Su larga trayectoria y especializacion en el mundo de las soluciones

de gestion empresarial le ha dado la posibilidad de crecer y ofrecer al
mercado los productos mas competitivos.

www.gruposoftland.com
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